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LE CONCEPT D’OBLIGATION HÉRITAGE QUESTIONNAIRE

Hypothèses d’investissement

Taux de rendement:

Personnalisé

Profil de l’investisseur: Conservateur Modéré Croissance modérée Croissance

Intérêts: Dividendes: Gains en capital: Gains en capital non-réalisés:

Perspecta

Capital assuré:

Période de dépôt: Taux d’intérêt:

Prime nivelée maximaleModèle de dépôt: Montant du dépôt:

NiveléeOption du capital décès: Croissante Hybride

NiveléType de prime pure: TRA-85/20 TRA-100
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